‘ Mirkte & Zahlen

,Eine solide Vermdgensplanung ist auf
Jahrzehnte ausgerichtet"

Interview mit Dr. Matthias Hallweger,
Vorstand der HMW Emissionshaus AG /

An der Bérse kénnen Privatanleger schon fiir wenige Euro
Anteile an Private Equity-Gesellschaften erwerben — bei ge-
schlossenen Fonds dagegen liegt die Mindestzeichnungs-
summe schon im vierstelligen Bereich. Spannend wird das
Segment aber erst, wenn ein Anleger 50.000 EUR oder mehr
investiert, ist Dr. Matthias Hallweger, Vorstand der HMW
Emissionshaus AG, iiberzeugt. Im Interview verrit er auSer-
dem, in welcher Form er eine Marktbereinigung unter den
Anbietern erwartet, ob der Zeitpunkt fiir einen Einstieg in
die Anlageklasse Private Equity noch giinstig ist und worauf
eine gute Beratung ausgerichtet sein sollte.

VC Magazin: Ab welcher Vermogensbasis sollte ein Privat-
anleger sich an der Anlageklasse Private Equity beteili-
gen, damit er den gewiinschten Erfolg erzielen kann?
Hallweger: Auf unser Segment bezogen, sprich Venture
Capital, sollte er auf mittlere Sicht insgesamt 50.000 EUR
oder mehr investieren. Erst ab dieser Zielgrofie wird er
fiir seinen Vermogensaufbau positive Effekte verspiiren.
In einem diversifizierten Portfolio liegt die Anlageklasse
zwischen 5 und 20%, d.h. das gesamte Vermégen sollte
mindestens 250.000 EUR betragen.

VC Magazin: In den letzten beiden Jahren brach das
von geschlossenen Private Equity-Fonds eingesammelte
Kapital jeweils um tiber 60% ein. Worauf fithren Sie diese
Entwicklung zuriick?

Hallweger: Das Rekordergebnis des Jahres 2007 mit
1,8 Mrd. EUR geht zu einem guten Teil darauf zuriick, dass
es das letzte Jahr ohne Abgeltungsteuer war. Ansonsten
hat die Finanzkrise vor allem institutionelle Investoren
gebeutelt, die sich in dem Segment massiv zuriickge-
halten haben. Wir haben 2009 mit 100 Mio. EUR etwa 16%
weniger Kapital eingesammelt als 2007 mit 120 Mio. EUR -
dazwischen hatten wir ein Hoch mit 200 Mio. EUR. Damit
sind wir im Vertrieb eines der erfolgreichsten Institute.
Fiir dieses Jahr peilen wir 150 Mio. EUR platziertes Eigen-
kapital an.

VC Magazin: Erwarten Sie eine Marktbereinigung?
Hallweger: In den Jahren 2007 und 2008 haben sehr viele
Emissionshduser Dachfonds-Konstruktionen angeboten,
um an dem damaligen Hype teilnehmen zu kénnen. Der
Markt wird sich um jene Akteure bereinigen, die aus Griin-
den der Vollstindigkeit ihres Bauchladens ein Produkt
aufgelegt und sich dabei die Finger verbrannt haben.
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VC Magazin: In den vergangenen zehn Jahren wurde
nur dreimal - von 2005 bis 2007 - die Schwelle von iiber
1 Mrd. EUR eingeworbenen Mitteln tiberschritten. Welche
Bandbreite halten Sie in dem Segment fiir eine normale
Schwankung?

Hallweger: Es hingt auch immer davon ab, wer in diesem
Segment aktiv auftritt. Wenn Kapital fiir Buyout- oder
Dachfonds bei institutionellen Anlegern gesucht wird,
steigen die Summen. Ich halte daher eine Bandbreite zwi-
schen 500 Mio. EUR im unteren Bereich und 2 Mrd. EUR
im oberen Bereich fiir normal.

VCMagazin: Anleger konnen auch {iber die Bérse an Pri-
vate Equity partizipieren. Welche Vorteile bieten Retail-
fonds im Vergleich?

Hallweger: Wenn sich die Liquiditit aus der Bdrse speist,
haben Gesellschaften bei Schwankungen des Aktienkur-
ses oftmals Probleme, ihre Portfoliounternehmen nach-
haltig zu begleiten. Retailfonds dagegen kénnen dauer-
haft Wert schaffen.

VCMagazin: Wie gewinnen Sie bestehende Anleger fiir
neue Investments und wie erreichen Sie neue Investoren?
Hallweger: Wir haben eine recht hohe Wiederanlagequote,
die bis zu 50% der Fonds erreicht. Diese Anleger haben das
langfristige Konzept von Private Equity verinnerlicht und
wollen ihr Portfolio bewusst strategisch optimieren. Neu-
anleger sind natiirlich immer eine Herausforderung, aber
zwei grofie Faktoren sprechen fiir uns. Zum einen inves-
tieren wir nur dort, wo wir das Kapital auch einsammeln,
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sprich in deutschsprachigen Landern, zum anderen
pflegen wir eine hohe Transparenz. Beides wird von un-
seren Anlegern sehr geschétzt und schafft das notige
Vertrauen.

VC Magazin: Ublicherweise werden in Krisenzeiten die
besten Renditen erzielt, allerdings deuten verschiedene
Signale auf einen Aufschwung hin. Lohnt sich ein Einstieg
in die Anlageklasse Private Equity noch?

Hallweger: Fiir Direktbeteiligungen im Bereich Venture
Capital ist das definitiv eine gute Zeit! Gerade in Deutsch-
land haben wir als rohstoffarmes Land einige Hightech-
Industrien, die fiir den Reichtum der Volkswirtschaft
sorgen. Um hier langfristig erfolgreich zu sein, brauchen
sie immer wieder innovative Start-ups, die Losungen fiir
die Produkte von morgen entwickeln — und diese jungen
Unternehmen werden durch unsere Branche finanziert.

VC Magazin: Welchen Ratschlag wollen Sie einem an
Private Equity interessierten Anleger mit auf den Weg
geben?

Hallweger: Die I'rage hore ich von Interessenten haufiger.
Am Anfang muss zwingend eine verniinftige Beratung
stehen, denn eine solide Vermdgensplanung ist langfris-
tig auf Jahrzehnte ausgerichtet. In diesem Sinne sollten
Investitionen in Private Equity im Idealfall nachhaltig,
dauerhaft und immer wiederkehrend erfolgen.

VC Magazin: Vielen Dank fiir das Interview! |

torsten.passmann@uc-magazin.de

Zum Gesprichspartner

Dr. Matthias Hallweger ist Vorstand der Alfred Wieder
AG sowie der HMW Emissionshaus AG, die Fonds-
initiatorin der MIG Fonds ist. Das Kapital fiir diese
Fonds wird bei Privatanlegern eingesammelt und vor-
rangig in Unternehmen der Hochtechnologie, Cleantech,
Medizintechnik und Biotechnologie investiert.
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